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著作権、画像使用について

当コンテンツ（文章、イラスト、画像、その他）の著作権は、著作権法によって
権利が守られています。
それらのコンテンツを当社の許諾無く無断で使用・複製・改変・公開及び領布す
ることを一切禁止します。

・当コンテンツ内の内容（画像・文章）の全体又は一部転載すること。

・当コンテンツ内写真等の全体又は一部掲載すること。

以上の行為は営利非営利の目的いかんに関わらず、サーバーにアップロードした
段階で著作権法上の「公衆送信権」「送信可能化権」の侵害になり、サーバーに
デジタルデータを蓄積した段階で著作権法上の「複製権」の侵害にあたります。

当社の許諾無く無断で使用・複製・改変・公開及び領布することを一切禁止しま
す。
このような著作権侵害、著作隣接権侵害行為が行われた場合は法的手段を講じる
こともありますので、ご注意下さい。



目次

•韓国輸出ビジネスで必要なもの ５

•アカウント登録のための準備 ６

•アカウント登録 ８

•出品までの準備 ２３

•リサーチ方法 ２４

•手動出品 ３５

•国際郵便マイページ登録 ４１

•注文、発送 ４３

•発送処理 ５３

• 11番街発送処理(請求書入力) ５７



マニュアルの目的

このマニュアルでは、11番街のアカウント登録、操作方法、出
品、受注、仕入れ、発送方法を記載しております。このマニュア
ルを読み、進めていくことで韓国輸出ビジネスを習得でき、実際
に受注、販売を経験していける内容となっております。

しっかりと読んでまずは韓国輸出を覚えてもらい、そこから事業

の拡大もしていきましょう。大切なことは学び、それを実践する
ことです。必ず、取り組むことを自分に約束しましょう。



韓国輸出ビジネスで必要なもの

•インターネットのできる【Windows】のパソコン

•プリンター(ネットから印刷ができるものであれば何でも良い)

• Excelソフト

• Amazonプライム会員

•クレジットカード2枚程度(Amazon仕入れメインであれば
Amazonプライムマスターカードがおすすめです)

•資金5～10万円程度(キャッシュフロー対策)



アカウント登録のための準備

•11番街で必要となる書類

開業届（法人の場合は履歴事項全部証明書）

屋号付き銀行口座

残高証明書

パスポート
※輸出還付を受けたい方は調べておいてください。



書類の注意事項

• 開業届⇒個人番号欄、屋号欄の記載。税務署の受付印、個人印の押
印。上記をチェックされるため漏れないように。

※2023年1月時点、手書きでは受付不可能を確認

※控え書式のマイナンバー記入省略対策として、原本を2枚用意して受付印をもらう

• 屋号付き銀行口座⇒11番街では口座名義人を屋号のみで登録するた
め、屋号のみ宛での送金があった場合でも入金がされるかどうか。
海外からの送金でも入金可能かどうか。（現状問題無く取引可能な
のはゆうちょ銀行の振替口座か三井住友銀行のためこの2行はおすす
めです）

• 残高証明書⇒日本語表記のもので、1000円以上の口座残高がある状
態で用意する。



アカウント登録
https://soffice.11st.co.kr/view/intro

https://soffice.11st.co.kr/view/intro


グローバルセラーの区分で登録してください。





ページの韓国語は、Google chromeであれば翻訳が可能なので、

焦らずに進めてください。翻訳しても反応しないときは、一度翻
訳を韓国語に戻して再度日本語翻訳をかけると表示されます。

また、日本語翻訳をした画面の状態だとクリックできる箇所がズ
レたり、クリックできる箇所の反応が無くなったりするので、そ
ういうときは翻訳を切って韓国語の状態で進めた方が操作は詰ま
らずに進められます。



利用規約などが書いていますので、読んでいただき
チェックボックスにチェックをつけて進んでください。



商号は屋号のことです。このような表現をされますので覚えておいてください。
ユーザー名はアカウントで使うIDとなります。
電話番号は日本の場合【＋８１】が頭にきて、最初の０を取った番号を電話番号として記載してください。
例）＋81 9012345678 ←これが海外での携帯電話番号の一般的な表記となります。
この電話番号記載で入力できないときは、通常通り090～と頭をつけて入力して大丈夫です。今後も同じです。



・出荷までのアドレス、管理名は自身の管理名なので何でも大丈夫です。ショップ名などで問題ないです。
・国内/外区分は海外出荷地を入力にチェック
・コンタクト1は電話番号を日本の通常通り入力すれば問題ないです。
・Address1、2以下住所は英語表記で自身の住所を入力ください。



・ストア名、代表者名などそれぞれ情報を入力してください。
・業態、業種の入力方法に正解は特にありません。ご自身の情報を英語翻訳して入力すれば問題ありません。
特に無いという方は画像内英語を入力しておいてください。
・住所の入力を再度行います。返品先住所はひとまず【出荷先住所と同じである】にチェックをつけておいてください。
・銀行口座情報の【口座名義人】は必ず屋号のみを入力しておいてください。屋号のみの入力でないと受付してくれません。
・【購買代行】【並行輸入】でそれぞれ入力ください。



ここまで終えればひとまず情報の入力は終了です。お疲れ様です。
メールが届きますので確認しましょう。11番街からのメールは迷惑メールフォルダに振り分けられる
ことも多いので、必ず全フォルダを確認するようにしてください。見落として連絡が滞った場合、ア
カウント登録はやり直しになりますのでご注意ください。



届いたメールを開くと、下記画像のような情報が出て来るかと思
います。



こちらのメールから11番街のアップロー
ドページに移動できます。そこで次は書
類のアップロードを行っていきます。

それぞれの書類の注意点を記載しますの
でご確認いただき、アップロードしてく
ださい。



※プリンターでスキャンした画像は受付してくれませんのでスマホなどで写真を撮ってください。
※全ての書類に共通して、書類に影などが入り込まないようにし明るい場所で撮影してください。
※撮影の出来で審査に影響します。綺麗な写真ほど審査は早くなったり通りやすくなるので、審査し
てくれる担当者がいることを必ず意識してください。

• パスポート

⇒写真が載っているページだけでなく隣のページも含めて見開きにした状態で両ページと
も写します。背景のホログラムが確認できるように写真を撮ってください。

• 開業届、履歴事項全部証明書

⇒屋号、個人（事業者）番号の記載。税務署印、個人印の押印が確認箇所です。記載漏れ
など無いかご注意ください。

• 残高証明書

⇒三井住友銀行の場合、2枚あるので2枚とも収まるよう写してください。また、通帳があ
る場合は通帳の表紙も同時に写すと審査が早くなることがあります。



アップロードが終わると審査されます。

早ければ翌日に11番街からのメールが来ますが、長くて1週間ほ
どかかるときもありますので焦らずにお待ちください。

くれぐれもメールフォルダは漏れなく確認してください。

アップロードページを開いたときに書類が審査中になっていなく
て、アップロード可能な状態になっていた場合は再度アップロー
ドしてください。その際に撮影方法に不備が無いか？誤りがない
か？など確認したうえで綺麗に撮り直すことをおすすめします。

審査が通りやすくなります。



11番街からのメール

11番街から【事業者登録証情報】と【銀行口座情報】を英語表
記で再度確認するメールが送られてきます。

送られてきたメールの空白部分を英語表記で入力して返信します。
口座名義人は屋号のみで入力することを忘れないようにしてくだ
さい。書類には屋号＋名前で記載されているがいいのか？という
ようなことをメールで聞かれますが、屋号のみの登録で問題ない
ことを合わせて文章内に記載して返信してください。韓国語の翻
訳は【Papago】を使っていただくと精度は高くなります。



問題が無ければ、書類のアップロード、メールの返信を経てアカ
ウントの登録が完了します。

この際も1週間ほど時間がかかることがありますが、焦らず待ち
ましょう。審査は人間の手によって行われていますのでかかる時
間はタイミングによって変わってきます。

1週間以上かかっているようであれば、アップロードページを確
認し書類の審査が外れていないか確認したうえで再度アップロー
ドをし直します。基本的にはこの繰り返しで審査は通ります。

書類が通らないのであれば前述した注意事項を確認して綺麗な写
真をアップロードすることを心掛けてください。



出品までの準備

アカウントの登録が完了したらいよいよ出品していきます。

無在庫物販では大量出品が基本です。大量出品することにより、
初心者でも販売に繋げることが可能となります。

大量出品といえど手順が決まっていますので、作業を覚えてしま
えばあとは反復していくだけです。

流れは順に説明していきますので、一つずつ進めていきましょう。

難しいと感じることも、順番に進めていくことで達成していくこ
とができ、繰り返すことで身についていきます。



リサーチ方法

https://www.amazon.co.jp

リサーチはAmazonで行います。

実際の仕入れはどこからでも構わないのですが、大量出品にあたってAmazonから商品デー
タを引っ張ってくるためです。プライム会員であれば送料無料、翌日配送も可能なため仕
入れ先としても非常に都合は良いです。

リサーチとなると身構える方もいるかもしれませんが、このマニュアルで教えているのは
無在庫物販なため在庫のリスクはありません。まずこれを出品してみよう、くらいの気持
ちで十分です。完璧なリサーチをするのは難しいのでまずは自分が販売したい！と思うよ
うな商品からスタートしても構いません。

次ページからは11番街で出品が禁止されている商品、郵便局で発送ができない商品などを
紹介しますのでこれらは避けてください。

https://www.amazon.co.jp/


リサーチで避ける商品

• 11番街で出品が禁止、あるいは警告されるもの

⇒ブランド品や有名メーカー品、ゲームやDVD類、薬、マスク、小型カメラ、ラ
イフルスコープなどの武器類、メイドイン韓国や韓国に権利があるもの、旧日本
軍やナチスなどの主義思想を刺激するようなもの。

• 輸出できないもの

⇒アルコール(成分として入っているものも×)、薬剤に相当する粉末、液体、接着
剤など。火薬、武器、バッテリー、電池、リチウム電池。

郵便局ホームページからも確認可能ですが、直接窓口で聞くのが早いです。

※お酒、食肉、宝石類など、そもそも扱うために届け出や資格などが必要なもの
も扱わないようご注意ください。



補足

• ブランド品はハイブランドから世界的に有名なメーカーが対象です。アディダスやナイ
キなども該当します。誤って出品した場合、流通の確認を証明できたら出品できます。

• 韓国に輸出するため、韓国側に権利があるようなものは避けてください。例えばLINEの
キャラクターなど韓国の会社のものです。

• 旧日本軍などの戦争系でイメージが良くないものは絶対に出品しないでください。リ
サーチの際も要注意です。一発でアカウント停止は無いですが、1ヵ月停止などはありま
す。

• アルコールは含まれているものも輸出できません。例えば化粧水などです。成分に注意
してください。

• 電池は内蔵されている場合問題ありません。例えばスマホやカメラなどです。2個まで同
じ梱包内で発送可能です。モバイルバッテリーなど単体で電池のものは輸出できません。



Amazonの画面を見ながらやってみましょう。今回は試しにフィギュアのリサーチを行います。
トップページはこのような画面です。左上に【すべて】という項目がありますのでこちらをクリックします。



すべてをクリックするとこのような画面が出てきます。
次は【カテゴリ】を選びます。
リサーチのやり方はいろいろありますが、まずはカテゴリからやって慣れていきましょう。
理由は２つで、１つは11番街に出品の際にカテゴリ番号が必要なこと。つまりカテゴリは合わせる必要があると
いうこと。
もう１つは検索結果のページを綺麗に整えやすいということです。



ホビー⇒フィギュアと選択していきます。
カテゴリから検索せずに例えば、ポケモンをワードとして検索してリサーチしたとします。
すると、ポケモンに関するものがカテゴリ問わずたくさん出てきます。
そうなるとカテゴリはバラバラですし、在庫の有無の乱れや不必要なデータの取得に繋がります。
リサーチも慣れてくるとAmazonのページもコントロールできてくると思います。
繰り返し行い、リサーチの情報量を増やすとともに、経験値も蓄えていきましょう。



ホビーを選択して画面を進むとこのような画面になるかと思います。
Amazonのアップデートで変わることもあると思いますが、カテゴリで進んでいき、そこからさらに
カテゴリが小分類され進んでいきます。今回であればホビーカテゴリの中のフィギュアカテゴリとい
う形になります。



フィギュアカテゴリまで進むことができたら、まずは【✅prime】にチェックをつけます。
プライム便は最短翌日配送、配送料無料で無在庫物販の強い味方です。
必須ではありませんが、上手く活用することで利益の向上に繋がります。



ここから検索結果画面を綺麗に整えていきます。
ASINハンターで検索結果のページからASINを取得しますが、まだこの状態だと画像のように発売前
の商品が表示されています。100%これらのデータを消すことは不可能なのですが、検索結果からあ
る程度消すことは可能です。それを綺麗に整えると表現させていただきます。



綺麗に整える際に必須なのは【在庫なしを含む】【販売中】これら2つの項目の選択です。
在庫なしは含まれていると困ります。販売中も同じですが、これを選択することによって発売予定の品を結果から消すことができ
ます。
※2022/1/17時点販売中を選択していてもセラーの販売方法によって発売予定が表示される場合があって、100％結果ページから
消すことは不可能です。しかし基本的にはこの操作で消せますので誤って取得してしまっても結果ページに出るように販売してい
るセラーの問題なので仕方ないです。万が一11番街で売れてしまってもキャンセルするという手段があります。



リサーチまとめ
•慣れるまではカテゴリからリサーチする。

•検索結果のページから、いかに在庫が無い商品を減らすか、取
得したくない商品を減らすか、など綺麗なデータとして取得で
きるかにかかっている。

•万一取得したくないデータが混ざってしまっても販売しなけれ
ば良いだけ。

•無在庫なのでリスクは無い。リサーチの時点で気後れせずに進
めていくこと。手を止めることが一番の問題。

•売れる、売れないの最終判断はお客様なので、出品したあと
データを集める意気込みで大量出品し、改善してくことが大事。

•配送時、150ドルを超える製品は関税が必要になることに注意。
※出品時に説明文に記載するなど注意が必要。



手動出品
手動で出品する場合は、単一商品登録からやってみましょう。
必須項目を入力すれば登録ができます。商品名の翻訳はPapagoなどの翻訳ツールを利用します。



販売方法の項目はそれぞれ該当する箇所を選択。
画像もアップロードして登録していきます。Amazonの画像を右クリック→画像アドレスをコピー→アドレスを
アップロードのファイル名にペースト、でも登録できます。
登録できないときはサイズに注意しましょう。必要があれば画像のサイズを変更します。
画像サイズの調整は「Ralpha」 https://forest.watch.impress.co.jp/library/software/ralpha/ というツールが便利で
す。

https://forest.watch.impress.co.jp/library/software/ralpha/


未成年者の購入可能可否は、アダルト製品の場合必ず不可に設定してください。
原産地や税などは触らなくて大丈夫です。
販売価格は自身で計算して算出した価格を入力。在庫はあまり大きな数は入力しないようにしましょ
う。３などにしておく方が良いです。



HTMLの用意がある方はこちらに入力します。無ければここで説明文を入力すると良いで
す。



配送情報は【全国】【宅配便】を選択します。送料は任意です。
A/S案内、返品/交換ガイドは【詳細をご参照ください】というワードを韓国語に翻訳して入力していれば問題な
いです。このワードはここに限らずあらゆる場面で入力に困ったときに使えるワードです。

これらの入力が終われば手動出品は完了です。



出品ができるようになったら、いよいよ本番です。

アカウントの登録ができた状態ではまだ船が完成しただけで、出
品をこれから行うことによって出航します。

必ず、出航していきましょう。そして、出航しただけで終わりで
はありません。継続しなければなりません。短い旅で得られるも
のは小さな経験のみ。長旅を続けることでたくさんの経験とそこ
から知識や財産が得られるのです。

ときには辛い、厳しいことに直面することもあるでしょう。

しかし、決して諦めないでください。今ここで出航したときの気
持ちを思い出してください。途中で諦めるのは簡単ですが、もっ
と先の景色を見るために出航したということを。

後悔しない、航海を続けるためにも……。



国際郵便マイページ登録

https://www.int-
mypage.post.japanpost.jp/mypage/M010000.do

配送には郵便局を利用します。

通常配送の場合【国際eパケット】

EMS配送の場合【EMS】を利用します。

サイズが大きいが通常配送の場合は【国際小包】など、用途に応
じて使い分けましょう。

https://www.int-mypage.post.japanpost.jp/mypage/M010000.do
https://www.int-mypage.post.japanpost.jp/mypage/M010000.do


まずは国際郵便マイページに登録しましょう。

登録が終わったら【パウチ】も請求しておくと良いです。

ログイン後、パウチ請求の項目から注文できます。無料でもらえ
ますのでもらっておくとスムーズです。

ルールが変わってパウチは郵便局でもらえるようになったようで
すが、以前は基本的には郵便局ではもらえないものでした。

ですので、手元に用意しておいた方がスムーズかと思います。

この辺りは(2021.10月辺り)変更があったところなので今後も変
更があるかもしれません。



注文(仕入れ)、梱包、発送



ここからは注文処理と梱包、発送です。

実際にお客様からの注文が入ったときは、とても嬉しい瞬間で感
動することでしょう。

大事なお客様のために、注文と発送では【間違えず、丁寧に】を
意識します。

ここでよくあるミスが「送り先を間違える」と「梱包が汚い」な
どです。どちらも落ち着いて丁寧に対処すれば失敗することはあ
りません。一人一人のお客様の注文を大事に、作業してください。

注文が増えてくるにつれ作業量は増えますが、ここはお客様に直
接関わる部分なので慣れてきても気は引き締めましょう。

お客様からの評価も得やすい部分です。



セラートップページで注文、発送の件数が確認できます。
また、この数字をクリックすると各ステータス状態の管理画面へ移動できます。

• 入金待機中
⇒注文はあったが入金が無い状態。まだ確定していないので、キャン
セルされる場合もあります。
• お支払い完了
⇒注文があった状態。次に受注処理を行います。
• 配送準備中
⇒受注処理をして、配送がまだの状態。
• 配送中
⇒配送処理を完了した状態。実質ここで取引は終わりです。
• 配送完了
⇒配送が終わり、11番街のステータス確認待ち状態。



配送管理画面
ここも翻訳できますので操作しながら進めてみてください。
チェックボックスをつけて注文番号をクリックすると注文の詳細が出てきます。
発注書出力をクリックするとこちらも詳細が表示されます。
商品名をクリックすると、商品ページに移動できます。



ここも翻訳しながら項目を覚えていきましょう。
売上金、お客様情報はしっかりと管理してください。
管理方法は自由ですが、いつでも見れるようにExcelなどで管理するのが良いかと思います。



請求書出力画面
こちらもお客様情報などが記載されていることは同じですが、ASINの記載が赤丸の箇所にありますので、Amazon
で商品を仕入れる際に利用してください。ASINをAmazonの検索、もしくはGoogleで直接検索しても探せます。



お客様の情報、売上金などの情報管理ができたら、ASINコード
を使ってAmazon、もしくは良い条件のショップから注文します。

商品の確保ができたら、配送管理画面で該当商品にチェックをつ
けて【発注確認】をクリックします。

商品が仕入れられない場合【販売キャンセル】からキャンセルし
ます。理由は何でも結構です。ですが、あまり雑な対応はしない
ようにしてください。こちらからすれば単なる処理ですが、お客
様からしたら欲しいと思って購入してくださってます。

キャンセルは機会ロスですので、単にロスして終わるのではなく、
次に繋げるためにも丁寧な対応、文章を心掛けましょう。

仕入れに時間がかかる場合は【発送遅延案内】から配送までの時
間を延ばすことが可能です。うまく活用してください。



梱包

• 一番簡単な方法【仕入れて送られてきた梱包をそのまま使う】です。
• 特にダンボールなどで梱包されていた場合そのまま使いやすいです。

• 仕入れた商品の中身は必ず開けて確認しましょう。商品に間違いがない
か？破損などはないか？検品します。

• 小さな商品などは封筒、マチ付きの宅配袋などを使うと良いです。
• 例）https://www.amazon.co.jp/%E3%83%9E%E3%83%AB%E3%82%A2%E3%82%A4-
%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%83%95%E3%83%88%E5%B0%81%E7%AD%92-%E8%A7%92%E5%BD%A22%E5%8F%B7-100%E6%9E%9A-PK-
Z127/dp/B001MT8RGM?pd_rd_w=ebQuy&pf_rd_p=0974ee9e-66b6-4196-a157-
424bf4ad5770&pf_rd_r=N4J52Q05X52Z7K6TKMK8&pd_rd_r=95cd7e8f-db3e-4b31-ac12-
6d6d9244a20d&pd_rd_wg=JCkAR&pd_rd_i=B001MT8RGM&ref_=pd_bap_d_rp_13_i&th=1

• 例）https://www.amazon.co.jp/L%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%82%BA-%E3%83%86%E3%83%BC%E3%83%97%E4%BB%98%E3%81%8D-
%E5%A4%A7%E6%89%8B%E9%81%8B%E9%80%81%E4%BC%9A%E7%A4%BE%E3%81%A8%E5%90%8C%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%82%BA-
110mm-bagL-
%E6%99%92120%EF%BD%87/dp/B00HQ70HNU/ref=sr_1_11?keywords=%E5%AE%85%E9%85%8D%E8%A2%8B+%E3%83%9E%E3%83%81%E4
%BB%98%E3%81%8D&qid=1643594898&sprefix=%E5%AE%85%E9%85%8D%E8%A2%8B%E3%80%80%2Caps%2C199&sr=8-11

• 例）https://www.amazon.co.jp/%E5%AE%85%E9%85%8D%E3%83%93%E3%83%8B%E3%83%BC%E3%83%AB%E8%A2%8B-
%E5%BC%B7%E5%8A%9B%E3%83%86%E3%83%BC%E3%83%97%E4%BB%98%E3%81%8D-
%E8%BB%BD%E9%87%8F%E4%B8%88%E5%A4%AB-%E9%80%8F%E3%81%91%E3%81%AA%E3%81%84-
35cm%C3%9743cm/dp/B09G66PV4C/ref=sr_1_10?keywords=%E5%AE%85%E9%85%8D%E8%A2%8B%2B%E3%83%9E%E3%83%81%E4%BB%9
8%E3%81%8D&qid=1643594898&sprefix=%E5%AE%85%E9%85%8D%E8%A2%8B%E3%80%80%2Caps%2C199&sr=8-10&th=1



梱包の注意点

•商品のサイズや形状、材質によって梱包を変えましょう。例え
ば固い固形のものを柔らかいビニール素材で梱包すると運搬中
に破損してしまうかもしれません。小さなダンボールなどで包
むなど工夫しましょう。

•郵便局は配送種別のサイズ規定もありますが、配送料は【重
さ】で決まります。なるべく軽く済むように梱包すると経費節
約になります。

•配送中起こり得るトラブルを考えましょう。雨や水分を防ぐた
めにビニールを一枚被せる、隙間をテープで塞ぐとか、梱包を
開封するときの商品の位置、運搬中に商品が梱包内で動いて破
損しないかなど、お客様目線に立って梱包してみてください。



サンキューレター

• サンキューレターは必須ではないですが、できれば導入していただいた方
が良いです。一工夫して他のセラーやお買い物と差別化を図ることができ
ます。追加でキットカットなどのバラエティパックの小袋1個を入れるな
どするとさらに好印象です。バラエティパックのお菓子はたくさん入って
ますし、そのうちの1個を入れるだけで好感を持ってもらえるなら安いも
のです。ぜひやってみてください。

• 内容に決まりはありませんが【レビューの作成依頼】と【ストアチム(お
店のフォロワーみたいなもの)】の登録はレターで促すと良いです。必ず
韓国語で書くようにしましょう。

• 文章は【Papago】などの翻訳ツールで十分です。これはテクニック的な
部分になるのですが、翻訳ツールで文章を作っているとバレても頑張って
いることが伝わって好印象を持ってもらえることが多いです。

• お客様と直接的に関われる部分ですので、オリジナリティとメッセージを
工夫しながらぜひ詰め込んでいってみてください！



発送処理



•国際郵便マイページにログインし、項目を入力していきます。

•名前はhttp://www.hipenpal.com/tool/korean-hangul-names-
to-romanization-in-japanese.phpこちらのサイトなどを使って
英語表記にします。

•連絡先電話番号、郵便番号はそのまま入力します。

•住所は英語表記に変換し、州、市などありますが、おおまかで
結構ですので入力してください。入力の際に区分はありますが、
実際に印刷したときには特に区分など表示されるわけではない
のでおおまかで大丈夫です。

※実際の商品の発送をしていない場合でも商品の仕入れ確保が済
んでいれば発送処理をしてしまって問題ないです。

http://www.hipenpal.com/tool/korean-hangul-names-to-romanization-in-japanese.php
http://www.hipenpal.com/tool/korean-hangul-names-to-romanization-in-japanese.php


発送種別を選びます。
内容品は英語表記のものを入力します。個数等各項目も入力してください。
単価はドル換算150ドルを超えないように入力します。そうすることで関税をパスできることが可能です。
しかし判断するのは税関のため、あきらかに高額なものを低単価で記載しても請求される恐れがあります。しっ
かりとお客様にあらかじめ告知しておきましょう。



全ての入力が終われば、入力と実際の住所等情報に相違が無いか
確認したうえで印刷します。印刷は白黒で問題ありません。

発送伝票番号(追跡番号)は保管しておきましょう。

可能であれば、韓国語の住所をExcel等から追加で印刷すると良
いです。

(発送伝票の住所余白部分に韓国語の住所を印字しているとより
確実という話なのですが、郵便局によっては受付してもらえない
ところがあるみたいなので自己判断でお願いします。)



11番街発送処理(請求書入力)
11番街セラーページからお客様に発送を通知します。
配送管理ページで該当の商品にチェックをつけて請求書入力をクリックします。



請求書番号(発送伝票番号)を入力するページが開きます。
【①宅配便】【②EMS】を選択し、③をクリックすると反映されます。
④をクリックすると処理は完了です。
②は配送会社に応じて入力してください。郵便局の場合はEMSを選択してください。



発送処理が終わると、取引自体は全て終了です。あとはお客様が受け取るまで待ちましょう。
受取通知をしてもらうと配達完了のステータスになり、自動的に売上金として反映されます。
送金完了日が売上金として反映される予定の日となります。



一連の流れは覚えましたか？

出品～発送までがお客様との取引でこちらがやるべきことです。

ここまで覚えたら、あとは繰り返しです。繰り返していくことで
習慣化されます。物販ビジネスでしっかりと利益を出していくた
めには効率化し、習慣化することが必須です。効率化するために
は流れをルーチン化し、習慣化するためにはルーチンを繰り返す
ことです。毎日、作業をしなければ気持ち悪いと感じるところま
で到達できれば習慣化されてます。そしてその頃には無在庫物販
として、半自動的に売上が出来上がるところまで到達しているか
と思います。次のステージも目指していきましょう。

まだまだ、韓国輸出は続きます。



まず目指すべきは

2000出品を目指しましょう。目安ではありますが、2～3000出品
から売れ始めるケースが多いです。ここはページビュー数にも左
右されますので、扱う商品によって誤差はあるかと思います。

場合によっては10000出品しても売れないケースがあるかもしれ
ません。その場合はページビュー数を見てみてください。全く
ページビューが無いのであれば当然売れません。

販売価格が高すぎないか？扱う商品が競合してないか？など要因
はあると思いますが、それは応用編でお話しします。

個人差はあって当然です。皆同じパターン、流れで売れるわけは
ありませんので考えながら出品を続けていきましょう！



ありがとうございます！

ここまでお疲れ様でした。

ブログを開設しています。

韓国輸出に関してのお問合せがありましたらこちらまでどうぞ。

大量出品ツール、別途サポート希望の方はこちらからお願いしま
す。

韓国輸出アカデミー【無在庫物販でやったろう！】

https://ytru.jp/

https://ytru.jp/
https://ytru.jp/
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